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En tant que courtier,
notre role est .

Trouver la meilleure solution pour chaque projet et accompagner
nos clients jusqu'a la signature chez le notaire.
Comment ?

En sécurisant un financement sur mesure.
En proposant une assurance adaptée.
En garantissant une protection optimale.

Nous ne nous contentons pas de trouver une offre —
on guide, on explique et on facilite chaque étape.

Client

Courtier

R0

REJINAL DERAVINE

en pi

Agent
immobilier
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Pourquoi travailler
avec ?

/ Augmentation de vos chances S : :
) Sélection du meilleur dossier
de transformation

vos clients

= A seni o |
Des demarches plus fluides et rapides e Service supplémentaire a apporter a
\ \pdf
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Une offre bancaire

parmi les plus completes
du marcheé e — @

Erfale

POSTALE

»  Un scoring de financabilité fiable a 95%, calculé
gdelques minutes grace a une simulation ultra- 7

précise basée sur une connaissance approfondie 6 _
des criteres d'éligibilité.

»  Un algorithme intelligent et évolutif, enrichi
en continu par les données empiriques du
marché, des banques et des utilisateurs. CCEF
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Une alliance entre
l'humain et le digital

BNP IDF

Décons max coneeatde

Espace entierement sécurisé T

Respectant les normes en vigueur : : : = S —
— vos clients téléversent leurs v @ | T T =
documents en confiance. craemtrze

Adaptée a chaque profil et
projet

Mise a jour automatique selon
I'évolution du dossier —
décisions plus rapides, plus
fiables.

| Mensuains
Endettement apres relais

| ot du crbcit thors sssurancal

+ e i . BF 10 ) Proli C
i ~ aa = Fortunes
= 8 Compn
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Courtier en prét immobilier
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QUI NOUS
FINANCONS

1, .
-*- LESACQUEREURS

0,
“%< LES VENDEURS

0,

~'< VOTRE RESEAU PERSONNEL

0,

*C VOUS
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CE QUE NOUS FINANCONS

>+~ RESIDENCE PRINCIPALE -:e:- PRET PRIMO OU JEUNE
‘1 SECONDAIRE / LOCATIVE

S*> TERRAIN + CONSTRUCTION 7iv ECO-PTZ

33 TRAVAUX ~°C PRET ACTION-LOGEMENT
3 -*> PRET RELAIS

> REGROUPEMENT DE CREDIT



»

»

»

»

Nos modalites

Avec apport / sans apport

Durée de 5 a 30 ans

Exonération des pénalités de
remboursements anticipés

Modulation échéances a la hausse/baisse

»

»

»

»

ET AUSSI

Délegation d'assurance

Frais de dossiers bancaires négociés

SCI/ nom propre / société

Personnes ageées - Primo-accédants
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UN ACCOMPAGNEMENT 7 Accompagnement

jusqu'au notaire

3. 5.Accord de
financement

COMPLET

(9P

2y

3. 3.Montage &

validation du
dossier @

6.Edition &
signature de I'offre
st de prét

2N

<.c 1.Mise en relation
avec le client

4.Recherche &
négociation du
5!+ financement

O

3. 2.Etude de
faisabilite
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METTRE EN RELATION

> Question d'ouverture :

* Vous avez déja été voir votre banque?
* Vous avez déja fait le point sur le financement ?

Y Exemple argumentaire :

Gain Taux
de temps privilégiés

Force de
négociation

Expertise en
montage

Neutralité &
mise en concurrence
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LES OBJECTIONS

i~ J'AI DEJA ETE VOIR s, ILYATROPDE
i B MA BANQUE v~ TRAVAUX SUR LE
BIEN
JE VEUX D'ABORD JE VEUX D'ABORD
3:% VISITER AVANT DE 3+= VENDRE MON BIEN

FAIRE UNE ETUDE " AVANT D'ACHETER
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VOTRE REMUNERATION

250€

1¢'- 3°M dossier

A partir du
4°"° dossier

( )
+500€

_ bonus! 500€*

*Je remunéere méme si ce n'est pas IAD qui fait la vente, du moment que vous nous avez indiqué le contact en premier
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« Se reunir est un début, rester ensemble est un progres, travailler ensemble est la réussite »

Henry Ford
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